
PARDOTのPREMIER/PREMIER+

目標
ビジネスインサイトの獲得、コストの
削減

対象ユーザー
現在、Pardotインスタンスを契約して
Pardot管理者を務めており、使用状
況を評価したり、現在の技術的な設
定を把握して最適化したいと考えてい
るユーザー

前提条件
•	 現在、PardotとSales Cloudの両 
	 方をご契約のお客様

•	 Pardotについての、Premier  
	 Success PlanまたはPremier+  
	 Success Planをご契約のお客様

•	 Pardotの導入がすべて完了して 
	 いる

•	 Pardot管理者およびエグゼクティ 
	 ブスポンサーをアサイン済みで 
	 ある

弊社営業担当またはサクセスチー 
ムに、お気軽にお問い合わせくだ 
さい。CRMを速やかに成功させる方
法をご説明いたします。

Pardotを最大限に活用できていることを確認
Pardotインスタンスの健全性を評価して、B2Bマーケティングオートメーションを
最大限に活用できていることを確認しましょう。このアクセラレータは、お客様の
アカウントを技術面から詳細に確認し、Pardotの使用状況を明らかにしてPardot
を最大限に活用できるようサポートします。また、技術的な設定に問題があれば特
定し、アカウント利用の効率化と機能の定着化につながるよう支援します。弊社の
スペシャリストがお客様の現在のPardot使用状況を調査し、より効果的に活用す
る方法をご案内します。

期待できる効果
•	 Pardotの使用状況の明確化とPardotの有効活用

•	 技術的な設定の問題の特定

•	 アカウント利用の効率化と機能の定着化

サービスの仕組み
ディスカバリ

•	 アクセラレータの範囲と成果の確認

•	 現在のアカウント使用状況、目標、課題の話し合い 

•	 測定可能な成功基準の確認および確定 

実施

•	 スペシャリストによるアカウントの直接監査にもとづく、以下の確認

•	 技術的な設定項目：メール認証、トラッキングコード、CNAME 

•	 メールテンプレートの設定

•	 ランディングページ、レイアウトテンプレート、フォーム設定

•	 ユーザーの作成および対応付け

•	 項目の対応付けおよびカスタムオブジェクト設定

•	 Salesforce権限セット、ページレイアウト、見込み客の同期 

検証

•	 調査結果に関する、スペシャリストとの詳細な確認 

•	 改善事項の話し合い

•	 現在の使用状況とより効果的に活用するための推奨事項が記載された健 
	 全性評価ドキュメントの提供

Pardotの健全性評価
PARDOT
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